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Abstract. The aim of the work was to investigate how the Polish integration with the EU structures
effected on the development of foreign trade, in particular in agricultural products. According to the
analysis, Poland’s participation in trade agreements triggered agricultural trade creation and diversion
effects. Moreover, the development of trade was caused also by the growing competitiveness of Polish
agricultural products in the world market.
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Synopsis. Celem pracy byto zbadanie skutkéw stowarzyszenia i integracji Polski ze strukturami Unii
Europejskiej dla rozwoju wymiany handlowej, ze szczegdlnym uwzglednieniem handlu towarami
rolno-spozywczymi. Wyniki przeprowadzonej analizy wskazaly, iz uczestnictwo Polski w
porozumieniach handlowych wywotato efekt kreacji i przesuni¢cia w handlu artykutami rolno-
spozywczymi. Wplyw na rozw¢j wymiany handlowej miata réwniez rosnaca konkurencyjno$é
polskich produktéw rolno-zywnosciowych na rynku §wiatowym.

Stowa Kkluczowe: handel zagraniczny, handel rolny, integracja, konkurencyjnos¢, efekt kreacji handlu,
efekt przesunigcia handlu

Wstep

Nawiazanie stosunkdéw dyplomatycznych migdzy Polska a Europejska Wspdlnota
Gospodarcza nastapito we wrzesniu 1988 r. Rok pdzniej mialo miejsce podpisanie umowy
o handlu i wspdtpracy handlowej i gospodarczej. Jednak pozytywne skutki naszej integracji
z krajami Zachodniej Europy dla wymiany handlowej widoczne byly dopiero po
podpisaniu w 1991 r. i wejsciu w zycie w 1994 r. Uktadu Europejskiego ustanawiajacego
stowarzyszenie mi¢dzy Polska a EWG. Uktad ten niewatpliwie przyczynit si¢ do kreacji
nowych strumieni eksportu, poprawiajac warunki dostgpu polskich towaréw do rynku Unii
Europejskiej [Mroczek i Rubaszek 2003]. W tym czasie stworzone zostaly podstawy dla
szerszego rozwoju zagranicznej wymiany handlowej, ale takze wspotpracy produkcyjnej
i kapitatlowej, transferu techniki i technologii, pomocy w przygotowywaniu kadr
pracowniczych niezbednych dla tworzacej si¢ gospodarki rynkowej. Duze znaczenie miat
réwniez dostgp do nowych metod organizacji i zarzadzania oraz marketingu, w tym
miedzynarodowego [Puslecki 2006].

Umowa przejsciowa okreslata precyzyjnie mechanizm i harmonogram znoszenia
ograniczen w handlu migdzy Polska i UE. W przeciwienstwic do wyrobow
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przemystowych, handel artykutami rolnymi podlegat ograniczonej 1 selektywnej
liberalizacji. W przypadku artykutéw rolnych liberalizacja obje¢ta jedynie niektore towary i
polegata tylko na czgsciowej redukcji barier handlowych. Podczas gdy handel artykutami
przemystowymi byl praktycznie catkowicie zliberalizowany juz w 2002 r., zniesienie barier
w handlu towarami rolnymi nastapilo dopiero z dniem akcesji Polski do UE. Od 1 maja
2004 r. whandlu artykutami rolnymi migdzy Polska a pozostalymi panstwami
cztonkowskimi UE ma miejsce swobodny przeplyw wszystkich towarow, co umozliwia
odnoszenie korzysci wynikajacych z wolnego handlu w ramach ugrupowania
integracyjnego, jakim jest Unia Europejska.

Wolny handel w skali $wiata, przez umozliwienie specjalizacji migdzynarodowej
zapewnitby maksymalizacj¢ dobrobytu we wszystkich krajach. Wedlug teorii unii celnej
(strefy wolnego handlu), sformutowanej przez Jacoba Vinera, ekonomiczne konsekwencje
integracji w skali lokalnej nie sa tak jednoznaczne jak konsekwencje wprowadzenia
wolnego handlu w catej gospodarce swiatowej. Alokacja czynnikow produkcji nastgpuje
tylko wewnatrz ugrupowania, co nie oznacza lepszej efektywnosci w skali $wiatowe;j.
Polityka handlowa stosowana wobec partnerow z krajow trzecich czgsto prowadzi do
izolacji danego zintegrowanego regionu (czego przykladem jest rynek rolny Unii
Europejskiej) oraz czasami do wyeliminowania innych, trzecich partneréw spoza
ugrupowania, by¢ moze majacych lepsza efektywnos¢ produkcji. Regionalne porozumienia
handlowe zatem moga zwigkszac¢ realne dochody jej uczestnikow, ale w skali globalnej
moga zwigksza¢ lub zmniejsza¢ korzysci wszystkich panstw, a w szczegdlnosci krajow
trzecich. Najdogodniejsze warunki do odnoszenia korzysci z integracji maja kraje,
pomigdzy ktérymi (kraj trzeci i kraje z ugrupowania integracyjnego) odbywata si¢ wymiana
débr substytucyjnych, gdyz zazwyczaj naktadano przed integracja na te towary duze cta czy
inne optaty o podobnych skutkach.

Zmiany w efektywnosci gospodarowania w ramach unii celnej (strefy wolnego
handlu) prezentowane sa czgsto za pomocg efektu kreacji handlu i efektu przesunigcia
handlu. Efekt kreacji zwigksza korzysci uczestnikow integracji, poniewaz dzigki zniesieniu
barier handlowych import z unii celnej jest bardziej konkurencyjny od towarow
wytwarzanych w krajach trzecich i w konsekwencji nastgpuje przesunigcie przepltywow
handlowych. W rzeczywistosci korzysci z integracji sa znacznie wigksze niz sugeruje
koncepcja efektu kreacji i przesunigcia handlu. W wyniku proceséow integracyjnych
ujawnia si¢ wiele skutkow dynamicznych, nazywanych tez restrukturyzacyjnymi,
o dlugookresowym charakterze, znacznie silniejszych od skutkow krotkookresowych.
Teoria integracji zwraca przede wszystkim uwagg na [Mroczek i Rubaszek 2003]:

o wzrost efektywnosci produkcji i handlu ze wzgledu na silniejsza konkurencje na
zintegrowanym rynku, co prowadzi do lepszej alokacji srodkow i1 wyzszej aktywnosci
inwestycyjnej;

e korzysci skali wywotane zwigkszeniem rozmiaréw rynkow, ktore prowadzi do
poglebienia podzialu pracy i specjalizacji. Skutkiem jest wysoki udzial handlu
wewnatrzgalgziowego, wynikajacego z wysokiego stopnia zréznicowania dobr,
w catkowitym handlu wewnetrznym ugrupowania;

e poprawe¢ efektywnosci dynamicznej okreslonej przez tempo postepu technologicznego
1 innowacyjnego;

e przyspieszenie postepu technologicznego.
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Materiat i metoda

Celem pracy bylo zbadanie skutkdw stowarzyszenia i integracji Polski ze
strukturami Unii Europejskiej dla rozwoju wymiany handlowej ze szczegdlnym
uwzglednieniem handlu towarami rolno-spozywczymi. W pracy dokonano analizy zmian
w wielkosci i dynamice polskiego handlu towarami rolno-spozywczymi oraz w jego
strukturze geograficznej, aby zbada¢ wystepowanie efektu kreacji i przesunig¢cia handlu.
Okre$lono takze pozycje konkurencyjng polskich produktéw rolno-zywnos$ciowych na
rynku $§wiatowym oraz porownano ja z pozycja Unii Europejskiej oraz innych krajow
(Rosja 1 USA). W tym celu postuzono si¢ metoda analizy ujawnionych przewag
komparatywnych wykorzystujac indeks relatywnej przewagi handlu RTA (The Relative
Trade Advantage Index) obliczony wedtug formuty:

X Y X,c —wartos$¢ eksportu rolnego z badanego kraju do panstw $wiata,

C C s . . 7 ’ .

L4 _rc Xc — wartos¢ catkowitego eksportu z badanego kraju do panstw $wiata,
X Y X,w — warto$¢ swiatowego eksportu rolnego,

RTA=—¢ /) € , gdzie: Xw — warto$¢ $wiatowego eksportu,
X W YrW Y, ¢ — warto$¢ importu rolnego badanego kraju z innych panstw swiata,
Y % Yc — wartos¢ catkowitego importu badanego kraju z innych panstw
$wiata,
w w 4

Y,w — wartos¢ swiatowego importu rolnego,
Yw — warto$¢ §wiatowego importu.

Wartos¢ wskaznika RTA powyzej 1 oznaczata, iz badany kraj ma przewage
komparatywna w zakresie handlu towarami rolno-spozywczymi, natomiast warto$¢ ponizej
1 oznaczala brak tej przewagi.

W badaniach wykorzystano dane statystyczne pochodzace z baz Eurostatu,
Swiatowej Organizacji Handlu, Faostatu, a takze instytucji krajowych, takich jak
Ministerstwo Rolnictwa i Rozwoju Wsi oraz Zespét FAMMU przy Fundacji Programow
Pomocy dla Rolnictwa (FAPA). Dane dotyczyly okresu 2000-2007, z wyjatkiem analizy
pozycji konkurencyjnej, ktora, ze wzgledu na dostgpnosé danych, zostata przeprowadzona
dla lat 2000-2005.

Wielkos¢ i dynamika polskiego handlu towarami rolno-spozywczymi

Efekt kreacji handlu polega na zwigkszeniu handlu migedzy partnerami w wyniku
ograniczania protekcjonizmu na obszarze unii celnej. Po zniesieniu barier handlowych
mniej efektywna produkcja krajowa jest zastgpowana dostawami z innego kraju
cztonkowskiego unii celnej, ktdry produkuje dany towar taniej, co przektada si¢ na zmiang
dynamiki handlu.

Po wstapieniu Polski do Unii Europejskiej mieliSmy do czynienia z silnym efektem
kreacji handlu. Nastapita widoczna zmiana dynamiki handlu, zwlaszcza w handlu towarami
rolno-spozywczymi. W 2000 r. wielkos¢ catego polskiego importu wynosita 53,09 mld
euro a eksportu 34,37 mld euro. W kolejnych siedmiu latach nastgpowat systematyczny
przyrost wartosci obrotéw do 118,7 mld euro w imporcie oraz 101,28 mld euro po stronie
eksportu (tabela 1). Import towardw z Unii Europejskiej (UE-25) wzrost w badanym
okresie o ponad 49 mld euro, czyli 2,5-krotnie. Warto$¢ eksportu wzrosta o ponad 50 mld
euro czyli o 180% w pordwnaniu do roku 2000 (tabela 1).
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Tabela 1. Obroty handlowe Polski ze $wiatem oraz Unig Europejska w latach 2000-2007, mld euro
Table 1. Poland’s trade with the EU and the world in the period 2000-2007, billion euro

Pozycja Rok

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Import 53,09 56,03 58,48 60,35 72,11 81,70 100,34 118,70
Eksport 34,37 40,20 43,50 47,52 60,33 71,89 87,85 101,28
Saldo -18,72 -15,83 -14,98 -12,83 -11,78 -9,81 -12,49 -17,42

w tym handel z UE-25

Import 36,43 38,83 40,54 41,73 53,93 61,10 72,42 85,76
Eksport 27,65 32,28 34,92 38,41 47,72 55,50 67,94 77,76
Saldo -8,78 -6,55 -5,62 -3,32 -6,21 -5,60 -4,48 -8,00

Zr6dto: pracowanie whasne na podstawie danych Eurostatu {Eurostat... 2008].

W dynamice handlu pojawily si¢ niewielkie réznice migdzy wymiana z Unig
Europejska i1 z wszystkimi partnerami. W badanym okresie dynamika polskiego importu z
krajéw catego swiata wyniosta srednio 17,65% rocznie podczas gdy dynamika importu z
UE byta wyzsza i wynosita $rednio w roku 19,34%. Eksport Polski do krajow $wiata
wzrastatl jedna szybciej w badanym okresie, bo $rednio 0 27,81% rocznie, podczas gdy
eksport do UE-25 charakteryzowal si¢ przyrostami $rednio o 25,89% rocznie. Przy
poréwnaniu dynamiki handlu z UE i z reszta §wiata (tzn. bez krajow Unii) widoczne sa
duze réznice szczegdlnie po stronie eksportu, ktory do reszty swiata wzrést srednio w roku
0 35,71% a import tylko o 13,95%. Stad nasuwa si¢ wniosek, iz warunki jakie stworzyta
nam UE w handlu z krajami trzecimi polepszyty si¢. Import rost znacznie wolniej niz
eksport poza granice UE, do czego przyczynita si¢ wspdlna polityka handlowa, chronigca
rynek europejski.
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Rys 1. Obroty handlowe Polski towarami rolno-spozywczymi ze $wiatem oraz Unia Europejska w latach 2000-
2007, mld euro

Fig. 1. Poland’s trade in agricultural products with the EU and the world in years 2000-2007, billion euro

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych Eurostat [Eurostat... 2008].
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Saldo obrotéw handlowych Polski w calym badanym okresie pozostawato ujemne,
rowniez w przypadku wymiany wewnatrz Unii Europejskie;.

W latach 2000-2005 saldo wykazywalo tendencj¢ rosnaca (zmniejszajace si¢ saldo
ujemne). Jednak w ostatnich dwoch latach (a w przypadku handlu wewnatrz wspolnoty
w ostatnim roku badanego okresu) wzrost wartosci importu byt wyzszy niz w przypadku
eksportu, co spowodowato poglgbienie ujemnego salda (tabela 1).

Tabela 2. Dynamika obrotow handlowych Polski towarami rolno-spozywczymi ze swiatem oraz Unia Europejska
w latach 2001-2007, rok poprzedni = 100

Table 2. Dynamics of Poland’s trade in agricultural products with the EU and the world in years 2001-2007,
previous year = 100

Partner Pozycja Rok
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Swiat Import 110,03 99,09 91,41 126,17 126,33 116,42 144,88
Eksport 115,50 104,15 115,34 131,91 136,09 118,96 125,00
Unia Import 108,65 100,00 90,55 148,35 135,19 114,52 153,63
Europejska Eksport 116,37 105,53 117,14 145,93 140,11 122,27 130,04

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych Eurostatu [Eurostat... 2008].

Efekt kreacji handlu widoczny byt rowniez w przypadku handlu towarami rolno-
spozywczymi. Duze ozywienie w handlu towarami rolno-spozywczymi widoczne jest po
wejsciu Polski do UE (rys. 1). Nastapito wtedy przetamanie kilkuletniej stagnacji obrotow
tymi produktami. Od 2004 roku nastgpowat konsekwentny wzrost wartosci importu az do
8,01 mld euro w 2007 r., co stanowito wzrost o okoto 268% w pordwnaniu do roku 2000.
W tym samym czasie import produktéw rolno-zywnosciowych z Unii Europejskiej wzrost
prawie 3,5-krotnie (z 1,85 do 6,42 mld euro). Eksport w catym badanym okresie odznaczat
si¢ dodatnig dynamika, ktora jednak byla znacznie wyzsza po akcesji Polski do UE. W
badanym okresie eksport towarow rolno-spozywczych wzrést o 7,33 mld euro (eksport do
UE-25 0 6,29 mld euro), co stanowito wzrost 3,7-krotny (w przypadku handlu z UE-25
wzrost 0 368%).
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Rys 2. Udziat produktéw rolno-spozywczych w obrotach handlowych Polski
Fig. 2. Share of agricultural products in Poland’s foreign trade

Zrédlo: opracowanie wiasne na podstawie danych Eurostatu [Eurostat... 2008].
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Poczawszy od roku 2004 dynamika wymiany z krajami cztonkowskimi UE byta
wyzsza niz z innymi krajami (wyjatek stanowit rok 2006). W 2006 r. dynamika obrotow
handlowych Polski towarami rolno-spozywczymi spadta, jednak rok 2007 przyniost bardzo
wyrazny wzrost.

Polski import towaréw rolno-spozywczych z panstw $wiata wzrost w 2007 r. o
44,88% w poréwnaniu do roku poprzedniego, a eksport o 25%. Jesli chodzi o handel
wewnatrz Unii Europejskiej, to przyrosty te wyniosty 53,63% po stronie importu i 30% po
stronie eksportu (tabela 2).

W calym badanym okresie mozna bylo zauwazy¢ coroczna poprawe salda w polskim
handlu artykutami rolno-spozywczymi (jedynie w ostatnim roku nastapit niewielki spadek).
W 2002 r. nastgpita zmiana znaku salda z ujemnego na dodatni. W 2007 r. r6znica migdzy
eksportem i importem do wszystkich krajow $wiata wynosita 2,03 mld euro, a w handlu z
Unia Europejska 1,58 mld euro.

Udzial obrotéow handlowych artykulami rolno-spozywczymi w obrotach ogdtem
przyjmowal w badanym okresie wartosci pomigdzy 6,25% a 8,21%. Po stronie importu
wynosit §rednio 5,66%, a po stronie eksportu $rednio 8,47%, a wigc wigksze znaczenie
artykuly rolno-spozywcze maja w eksporcie niz imporcie Polski. W poréwnaniu do roku
2000 nastapit niewielki wzrost udziatlu artykutéw rolno-spozywczych w imporcie, z 5,63%
do 6,75%, oraz wyrazne zwigkszanie od 2004 r. udziatu artykutéw rolno-spozywczych w
eksporcie, z 7,88% do 9,91% (rys.2).

Struktura geograficzna polskiego handlu towarami rolno-
spozywczymi

Efekt przesuni¢cia w ramach tworzonej unii celnej czy strefy wolnego handlu ujawnia
si¢ w handlu z krajami spoza ugrupowania. Polega ona na zastapieniu importu towarow
z krajow trzecich (nadal obciazonych ctami i innymi barierami handlowymi) importem
towarow pochodzacych z ugrupowania.

Jak wida¢ z przedstawionych wczesniej danych przewazajaca cze$S¢ obrotow
handlowych Polski odbywa si¢ w ramach Unii Europejskiej. W roku 2007 prawie 80%
eksportu i 67% importu artykutéw rolno-spozywczych (w ujeciu wartosciowym) stanowit
handel z krajami cztonkowskimi UE.

W eksporcie najwigkszym odbiorca towaréw z Polski byly Niemcy (25%). Do grona
najwigkszych odbiorcéw polskiego eksportu nalezaly tez Wielka Brytania, Republika
Czeska, Holandia, a wsérod krajow spoza UE Rosja, Ukraina oraz Stany Zjednoczone
Ameryki (rys. 3).

Podobnie jak w przypadku eksportu, roéwniez w imporcie artykutdw rolno-
spozywczych najwigkszym partnerem Polski byly Niemcy (18,84% wartosci przywozu).
Wsrdd najwigkszych dostawcoéw znalazly si¢ ponadto Holandia, Hiszpania, Wtochy,
a spoza UE Argentyna, Norwegia i Chiny (rys. 4).

Na przestrzeni lat 2000-2007 nie zaszly istotne zmiany, jesli chodzi o glownych
partneréw Polski w handlu artykutami rolno-spozywczymi. Zmienit si¢ natomiast udziat
poszczegdlnych panstw w wartosci eksportu i importu towaréw rolno-spozywczych. Na
skutek akcesji Polski do struktur Unii Europejskiej nastapito przesunigcie obrotow
handlowych w kierunku panstw cztonkowskich UE kosztem krajow spoza Unii (tabela 3),
szczegodlnie widoczne po stronie eksportu. Udzial eksportu do krajow UE wzrést o 10
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punktow procentowych w przypadku krajow ,,starej 15” oraz o 13,7 punktu procentowego
w przypadku 26-ciu krajow cztonkowskich. Jesli chodzi o import, to udziat ten zwigkszyt
si¢ odpowiednio o 5,3% i 4,7%. Z grupy dziesi¢ciu najwigkszych odbiorcow produktow
rolno-spozywczych zniknely Stany Zjednoczone Ameryki Pétnocnej i Ukraina, a udziat
Rosji zmniejszyt si¢ prawie o potowe (z 8,9% do 4,55%).
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& USA 11% O Niemey 21% O Niemcy
2% ; 25% = 19%
0 Ukraina
3% %&
O Rosja % @ Chiny
3%

0 Wielka

\ ) ) o O Holandia
L ) 9%
Brytania @ Norwegia [E
% %
m Hiszpania
% 0O Argentyna ﬁ
UE27- g

6%

f UE27- B Czechy & Wio
pozostate 6% 5%
kraje i c
o @ Holandia pozostate

6% kraje

28%

Rys. 3. Struktura geograficzna eksportu produktow Rys. 4. Struktura geograficzna importu produktow
rolno-spozywczych w 2007 rolno-spozywczych w 2007

Fig. 3. Geographical structure of agricultural exports Fig. 4. Geographical structure of agricultural imports in
in 2007 2007

Zrédlo: opracowanie wiasne na podstawie danych FAMMU oraz Ministerstwa Rolnictwa i Rozwoju Wsi.

Tabela 3. Udziat procentowy handlu z najwigkszymi partnerami w obrocie towarami rolno-zywnosciowymi z
Polska w 2000 i 2007 r.

Table 3. Share of agricultural products in the trade with the biggest partners in 2000 and 2007, %

Struktura eksportu w roku, % Struktura importu w roku, %
2000 2007 2000 2007
UE-15 49,71 UE-15 59,75 UE-15 51,00 UE-15 56,33
UE-26 66,71 UE-26 80,47 UE-26 62,47 UE-26 67,16
Niemcy 22,18 Niemcy 25,37 Niemcy 15,31 Niemcy 18,84
Rosja 8,90 Wielka Brytania 7,29 Holandia 9,56 Holandia 9,08
Holandia 6,15 Czechy 6,41 Hiszpania 6,18 Hiszpania 6,01
Wiochy 5,22 Holandia 5,85 Wiochy 437 Wriochy 5,03
Wielka Brytania 3,76 Wiochy 5,10 Czechy 4,78 Argentyna 5,77
Czechy 5,25 Francja 4,15 Wegry 3,86 Dania 4,46
Ukraina 4,63 Rosja 4,55 Norwegia 3,84 Czechy 4,27
USA 4,05 Wegry 3,79 Dania 3,82 Francja 4,04
Francja 2,98 Litwa 3,33 Chiny 3,76 Norwegia 3,13
Wegry 2,52 Dania 2,62 Francja 3,53 Chiny 3,04

Zr6dto: opracowanie wiasne na podstawie danych FAMMU oraz Ministerstwa Rolnictwa i Rozwoju Wisi.

Duzy wplyw na wielko$¢ eksportu do Rosji miaty trudnosci w handlu powstate po
wprowadzeniu przez wiladze Federacji Rosyjskiej wymogdéw dotyczacych dokumentacji
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weterynaryjnej, a nastgpnie ograniczen w imporcie z Polski niektérych produktow
pochodzenia zwierzgcego i roslinnego (w szczegdlnosci zmniejszyt si¢ eksport takich grup
towarowych jak produkty wieprzowe, drobiowe oraz mleczarskie). W poréwnaniu do roku
2000 wsrod najwigkszych dostawcoéw w 2007 r. jako nowy partner znalazta si¢ Argentyna,
a na znaczeniu stracily takie kraje jak Norwegia i Chiny.

Konkurencyjnosé polskich produktéw rolno-zywnosciowych na rynku
Swiatowym

Polska w momencie podpisywania Uktadu Europejskiego posiadata przewagi
komparatywne w przypadku wielu grup towarowych. Konkurencyjnos¢ tych towarow,
w tym takze artykuldéw rolno-spozywczych produkowanych w Polsce, opierata si¢ na
niskich kosztach ptac przy réwnoczesnych wysokich kwalifikacjach zatrudnionych, choc
przeszkadzata jej nadwartosciowo$¢ polskiej waluty, i relatywnie niskich kosztach
materiatéw 1 energii [Puslecki 2006]. W handlu tzw. produktami wrazliwymi, w
odniesieniu do ktorych producenci krajow cztonkowskich Unii byli mato konkurencyjni
wzgledem importu z Polski, ajednoczesnie co do ktorych Polska miala najwigkszy
potencjal i przewage komparatywna, Wspolnota przeforsowala w  uktadzie
przedakcesyjnym najbardziej rozciagnigty w czasie harmonogram liberalizacji dostgpu do
jej rynku. W tych grupach towaréw utrzymywano takze relatywnie najwyzsza protekcje
[Mroczek i Rubaszek 2003].
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Rys. 5. Wartos¢ wskaznika RTA dla produktow rolno-zywnosciowych w Unii Europejskiej i wybranych krajach
$wiata w latach 2000-2005
Fig. 5. RTA indicator for agricultural products in the EU and selected world countries in years 2000-2005
Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych WTO i Faostat.

Wyniki obliczen dokonanych na podstawie danych Swiatowej Organizacji Handlu
pozwalaja stwierdzi¢, iz w latach 2000-2007 polskie produkty rolno-zywnosciowe miaty
przewage konkurencyjna na rynku swiatowym (RTA>1). Wielkos$¢ wskaznika w przypadku
Polski ksztattowata si¢ w granicach od 1,48 w 2000 r. do 2,12 w 2007 r. Od roku 2003
mozna bylo zaobserwowal staly i dynamiczny wzrost wartosci wskaznika RTA dla
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polskich produktéw rolno-zywnosciowych. W przypadku Rosji omawiany wskaznik
osiagat w 2000 i 2001 r. warto$é¢ 0,05 a w latach pozniejszych okoto 0,1. Swiadczy to o
braku przewagi konkurencyjnej.

Wartosci wskaznika dla Unii Europejskiej w catym badanym okresie ksztattowaty si¢
na poziomie jednosci lub nieco powyzej. Najwigksza przewage konkurencyjnag w handlu
artykutami rolno-spozywczymi posiadaly Stany Zjednoczone Ameryki, gdzie RTA
zawierat si¢ w przedziale od 2,01 do 2,13, przy czym w ostatnich latach odnotowano
relatywnie nizsze wartosci wskaznika. Mozna wigc stwierdzi¢, iz polskie produkty rolno-
zywnosciowe posiadaly w calym badanym okresie przewage konkurencyjng nad
produktami pochodzacymi z innych krajow cztonkowskich UE, a w 2007 r. nawet nad
produktami ze wszystkich analizowanych krajow.

Whioski

1. Po wstapieniu Polski do struktur Unii Europejskiej mielismy do czynienia z silnym
efektem kreacji handlu. Nastapila widoczna zmiana dynamiki handlu, zwlaszcza
w handlu towarami rolno-spozywczymi. Badany okres charakteryzowal si¢ duzo
wyzszg dynamika obrotow handlowych z Unig Europejska niz z pozostatymi
partnerami , co wynika z wystepowania efektu kreacji i efektu przesunigcia handlu.

2. Na skutek akcesji Polski do struktur Unii Europejskiej nastapito przesuniecie obrotow
handlowych w kierunku panstw cztonkowskich UE kosztem krajéw spoza Unii,
szczegolnie widoczne po stronie eksportu. Niemal caty wzrost eksportu rolno-
spozywczego w latach 2004-2007 to zwigkszenie dostaw na rynki UE. Eksport na
pozostate rynki zwickszyt si¢ nieznacznie.

3. Efekt kreacji handlu oraz efekt przesunigcia handlu w badanym okresie byt silniejszy
po stronie eksportu do Unii Europejskiej niz importu z Unii Europejskiej. Wynikato to
z przewagi konkurencyjnej polskich produktéw rolno-zywnos$ciowych nad Unig
Europejska i innymi krajami na rynku §wiatowym.

4. W latach 2000-2007 polskie produktu rolno-zywnosciowe mialy przewage
konkurencyjna na rynku $wiatowym. Stale utrzymywala si¢ przewaga polskich
produktow nad produktami pochodzacymi z innych krajow czlonkowskich UE.
W ostatnim roku badanego okresu wskaznik RTA dla Polski przewyzszyl réwniez
wskaznik USA.
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